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Selecteer de 
juiste contactpunten

Stimuleer de aankoop-
intentie van uw klanten

De productaanbevelingen 
sluiten perfect aan bij de eerdere 

aankopen van de klant

Producten die goed bij elkaar passen, 
kunnen bijvoorbeeld als voordelige 

bundel worden aangeboden

Kies de route die je klant 
al heeft afgelegd om bij je te komen

Leg je klanten uit wat de meerwaarde 
is van het aanvullende product dat je aanbiedt

Houd het simpel en bied een paar zorgvuldig 
geselecteerde aanvullende producten 

aan in plaats van te veel.

Bied tijdens het afrekenen 
meer voordelige bundels aan

Zorg ervoor dat er een overzichtelijk 
aanbod aan bijgerechten is

Bied klantgroepen toegevoegde 
waarde via cross-selling

https://www.dreikon.de/nl/?utm_source=infografik&utm_medium=pdf&utm_campaign=return-after-download

