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Passende 
Kontaktpunkte wählen

Kaufintention Ihrer 
Kundschaft unterstützen

Die Produktvorschläge ideal zu den 
bisherigen Käufen des Kunden passen

Produkte, die zusammenpassen können z.B. 
als Paket mit Rabatt angeboten werden

Wählen Sie den Weg, auf dem Ihr 
Kunde bereits zu Ihnen gekommen ist

Verdeutlichen Sie Ihren Kunden den Mehrwert 
des angebotenen Ergänzungsprodukts

Achten Sie auf Übersichtlichkeit und bieten
lieber wenige, aber dafür mit Bedacht 
ausgesuchte Komplementärgüter an

Preiswertere Bundles 
im Kaufprozess anbieten

Auf ein überschaubares Angebot 
von Nebenprodukten achten

Kundengruppen einen Mehrwert 
durch Querverkäufe bieten
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